




  

Kompetenz sichert Vorsprung.

Nur wer die Produkte und Systeme im Bau-

stoff-Fachhandel genau kennt, kann auch 

erfolgreich beraten. Mehr Wissen ist hier 

gleichbedeutend mit mehr Erfolg. Qualifi -

zieren Sie sich jetzt für zielführende Kun-

dengespräche und profi tieren Sie von mehr 

Umsatz und höherer Kundentreue! 

Das FORUM  BAUSTOFFKOMPETENZ, ein 

Zusammenschluss namhafter Industrieun-

ternehmen, informiert in seinem Verbund-

seminar „Wissen für die Praxis“ fachkundig 

über  aktuelle Entwicklungen,  Produkte und 

Techniken in der  Baustoffbranche. Themen 

sind unter anderem innovatives Bauen und 

Renovieren, hochwertiger Trockenbau so-

wie energetische Sanierung. Das Seminar 

richtet sich an alle Verkaufsberater des 

Baustoff-Fachhandels. Nutzen Sie diese 

hervorragende Gelegenheit, Ihre Bera-

tungskompetenz zu erhöhen, und sichern 

Sie sich einen Vorsprung im Wettbewerb!



  

Seminar „Wissen für die Praxis“

Anmeldung unter: www.forumbaustoffkompetenz.de

BRAAS (Monier GmbH) 
Mit Systemangeboten und Services den Beratungserfolg erhöhen. 

Fermacell GmbH 
Der Trockenbau liegt Ihnen zu Füßen – Bodenkompetenz mit FERMACELL. 

HIEBER Betonfertigteilwerk GmbH 
Flowstone: Hochfeste Betonwerksteinelemente für Haus-, Hof- 
und Städtegestaltung. 

Lafarge Gips GmbH
Wohnträume in Form und Funktion – Kreativer Trockenbau 
für Zuhause. 

PROTEKTORWERK Florenz Maisch GmbH & Co. KG 
Modernisieren und Gestalten mit modernen Profi lsystemen. 

quick-mix Gruppe GmbH & Co. KG 
Energetische Sanierung mit WDVS bei Gebäuden im Bestand.

DEUTSCHE ROCKWOOL Mineralwoll GmbH & Co. OHG
Energetische Modernisierung: 
Mit Thermografi e neue Kunden gewinnen! 

Roto Dach- und Solartechnologie GmbH
Energieeffi zientes Bauen und Renovieren mit Stil. 
Roto – Besser durchdacht. 

Schiedel GmbH & Co. KG
Das Schiedel Effi zienzhaus-Paket.
 
Ytong Silka
Für eine überzeugende Beratung: 
Dämmstein-Lösungen und EnEV-Services.

Die Vorträge


